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PROIECT COFINANȚAT DE UNIUNEA EUROPEANĂ DIN FONDUL EUROPEAN STRUCTURAL ȘI DE INVESTIȚII PRIN PROGRAMUL OPERAȚIONAL CAPITAL UMAN
	Titlu proiect
	Priveste in viitor! POTI FI ANTREPRENOR!




                                                                                          Anexa1

Model cadru plan de afaceri 

[bookmark: _GoBack]Propus in cadrul proiectului:
	“Priveste in viitor! POTI FI ANTREPRENOR!”
  POCU/82/3.7/106796
	



I. INFORMATII PRIVIND BENEFICIARUL SI PROIECTUL


I.1 BENEFICIAR
	Nume/Prenume:
	

	Domiciliul si date de contact:
	

	CNP:
	

	Istoric/Experienta relevanta a persoanei : 
(Descrieti experienta curenta si anterioara in domeniul vizat de prezentul plan de afaceri, studii, calificari, etc. Care considerati ca sunt „punctele tari”care va determina sa credeti ca veti avea succes. Realizati o sinteza a planului de afaceri(produsele si/sau serviciile oferite, evolutia vanzarilor, pozitia curenta pe piata)
 
	


 
I.2 PROIECT
	Titlu proiect:
	

	Localizare proiect:
(judet, localitate, adresa)
	

	Codul CAEN pentru care se doreste finantarea planului de afacere
	

	
Tip proiect:
(Bifati varianta corespunzatoare)
	Start-up (beneficiarul nu a desfasurat anterior activitati economice in domeniul vizat de prezentul plan de afaceri si nici nu a fost administrator sau asociati in cadrul altei intreprinderi)

	
	DA
	

	
	NU
	





II.  INFORMATII PRIVIND PROIECTUL DE AFACERE PROPUS


II.1 Obiectivele planului de afacere
(Se vor enunta obiectivele proiectului, respectiv rezultatele dorite in urma implementarii acestui plan de afaceret)

II.2 Justificarea necesitatii implementarii planului de afacere
(Se va preciza de ce este necesara implementarea planului de afacere. Aceasta sectiune trebuie sa includa motivele/ argumentele care fac ca acest plan de afacere sa fie necesar, relevanta fata de obiectivul proiectului in cadrul caruia se desfasoara acest concurs, informatii relevante asupra contextului si a situatiei specifice abordata in cadrul planului de afacere(va rugam sa faceti referire la statistici, studii, documente oficiale) si o scurta descriere a beneficiilor pe care le vor avea potentialii clienti de pe urma afacerii dumneavoastra. 
II.3 Descrierea activitatilor planului de afacere si a calendarului de implementare al activitătilor 
(Se vor descrie detaliat activitatile planului de afacere (ex. cu titlu orientativ: achizitie utilaje, actualizare si dezvoltare aplicatii informatice, angajarea personalului, analiza riscurilor, etc). Pentru fiecare activitate in parte se vor furniza detalii succinte si se va estima perioada de derulare). Pentru dispunerea in timp a activitatilor descrise in planul de afaceri, va rugam sa completati Anexa II. Calendarul de implementare

III. INFORMATII PRIVIND AFACEREA


III.1 Produsul/Serviciile
In aceasta sectiune, descrieti si explicati, in detaliu, tipul de produse/servicii ce fac obiectul investitiei propuse in proiect. Puteti structura informatia, tinand cont de urmatoarele detalii:
Tipuri de produse, caracteristici tehnice, pret
Descrierea produsului/serviciului poate include detalii precum: caracteristici fizice (marime, forma, culoare, design, capacitati), pret, ce nevoi satisface, beneficii pentru clienti, caracteristici unice ale produsului dvs. etc.
Puteti, de asemenea, sa enumerati/ descrieti produse/ servicii viitoare si planificarea dezvoltarii acestora, evidentiind astfel, evolutia strategiei de dezvoltare a produsului/ serviciului in functie de evolutia pietei.
Materii prime si materiale pt realizarea produsului/ Furnizori de materii prime si materiale
Prezentati care sunt materiile prime si materialele necesare pentru realizarea produsului precum si modul de procurare. Puteti prezenta  principalii furnizori de materii prime si materiale precum si ponderea materiilor prime si a materialelor, in functie de provenientă (e.g. local, indigen, import).
Tehnologia de productie/fluxul tehnologic
Prezentati tehnologia utilizata in producerea/dezvoltarea produsului/serviciului pe faze, etape, pasi etc. Puteti prezenta modul in care tehnologiile noi, moderne vor fi utilizate in producerea/ mentinerea/ dezvoltarea produsului/ serviciului.
Contributia afacerii la dezvoltarea economica a regiunii 
 Prezentati cum va contribuii afacerea dumneavoastra la dezvoltarea economica a zonei


III.2 Piata 
In aceasta sectiune descrieti piata pe care intentionati sa intrati. Puteti structura informatia, tinand cont de urmatoarele detalii:
Tendinte in evolutia pietei si aria geografica de acoperire a produselor
Descrieti care sunt principalele nevoi si tendinte actuale in dezvoltarea pietei pe care activati.
Care este aria geografica de acoperire a produselor dvs (doar local, regional, international? etc.)
Segmentarea pietei
Descrieti tipologia clientilor dvs (“segmentele” de clienti), in functie de anumite criterii (mediul din care provin, nivelul de studii, volumul de vanzari, motivul pentru care cumpara, elemente care influenteaza comportamentul cumparatorilor etc.)
Concurenta
Identificati principalii concurenti, ponderea lor pe piata, punctele tari si punctele slabe ale produsului/serviciului dvs. comparativ cu cel al competitorilor (directi si indirecti);  

III. 3 Strategia de marketing
In aceasta sectiune descrieti strategia de abordare/introducere a produselor si serviciilor pe piata (sau de menţinere/ îmbunatatire a cotei de piata in cazul unor servicii existente). Puteti structura informatia, tinand cont de urmatoarele detalii:
Metode de promovare
Descrieti metodele prin care va veti face produsul cunoscut/ va veti promova produsul in randul potentialilor consumatori. Descrieti anumite strategii de vanzari etc.
Metode de distributie
Descrieti metodele prin care veti livra produsul catre clienti (direct, indirect prin intermediari, en detail, en gros etc)
Politica de pret
Descrieti modul in care va veti fixa pretul/ strategia de fixare a pretului. Aratati legatura dintre politica de pret si caracteristicile produsului/tendintele actuale ale pietei etc.
Analiza SWOT
Se vor menționa minim trei aspecte pentru fiecare secțiune: puncte tari, puncte slabe, oportunitati si amenintari.


IV. Informatii privind managementul intreprinderii


IV. 1 Organizarea si managementul intreprinderii
In aceasta sectiune descrieti resursele(umane si fizice) necesare pentru implementarea planului de afaceri. Puteti structura informatia, tinand cont de urmatoarele aspecte:
Resurse umane
Numarul de persoane pe care le angajati si rolurile acestora, cerinte referitoare la experienta si nivelul de studii pentru persoanele angajate, modalitatea de recrutare a acestora, numele si prenumele administratorului firmei, experienta acestuia in domeniul de activitate vizat de proiect, strategia de mentinere a locurilor de munca nou infiintate prin proiect in conformitate cu cele declarate in grila de evaluare preliminara, etc.
NOTA
Administratorul firmei trebuie sa fie acelasi cu persoana care depune plan de afaceri in cadrul prezentului concurs.
Resurse fizice
Locatia intreprinderii nou infiintate prin prezentul plan de afaceri, suprafata totala spatiu, enumerarea achizitiilor necesare pentru realizarea produselor/serviciilor, etc. Se vor prezenta 3 oferte de pret pentru fiecare achizitie din proiect.

IV. 2 Sustenabilitatea planului de afaceri
In această sectiune descrieti modalitate de continuare a afacerii, pentru inca 3 ani, de la finalizarea investitiei. Puteti structura informatia, tinând cont de urmatoarele aspecte: prezentarea măsurilor pe care le veti lua pentru mentinerea locurilor de muncă nou infiinate prin prezentul plan de afaceri, strategie de marketing viitoare, modalitati de extindere a pietei, modalitati de dezoltare a produsului/serviciului realizat prin prezentul plan de afaceri, posibilitatile de extindere geografică a afacerii, descrierea capacitătii de sustinere financiară a afacerii,. Precizati daca proiectul aduce imbunatari in unul din domeniile: Sprijinirea tranzitiei catre o economie cu emisiiscazute de CO2 si eficienta din punctul de vedere al utilizarii resurselor;. Sprijinirea inovarii sociale;.Utilizarea si calitatea TIC prin implementarea de solutii TIC in procesul de productie/furnizare/prestare de servicii si/sau executie lucrari;.Activitati specifice privind consolidarea cercetarii,a dezvoltarii tehnologice si/sau a inovarii

V. DATE FINANCIARE

V.1. Bugetul Investitiei
Detaliati costurile proiectului pe fiecare categorie de cheltuiala.
Pentru completarea V.I. Bugetul Investitiei, folositi Anexa „V.1. Bugetul Investitiei”
V.2. Calendarul  de implementare.
Detaliati calendarul de implementare conform modelului prezentat.

Nota:
Calendarul de Implementare si Bugetul Investitiei sunt parte a Planului de Afacere. 



VI. DECLARATIE


Subsemnatul...........................................................................,cunoscand prevederile Codului Penal privitoare la falsul in declaratii, declar pe propria raspundere ca datele prezentate sunt conforme cu realitatea. 

Nume/Prenume: 
Data:
Semnatura:
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